Wirtschaftswunders

fand in Dortmund statt. Dr. Hanns Hefendehl,
Vorsitzender des Verbandes, und sein Ge-
schéaftsfihrer, Erich Bachmann, hielten die Reden.
Eine Woche spéater gab's im Emsland bereits
einen neuen Preis und in Nordrhein-Westfalen
bekamen Kohlenhandler von ihrem Verband
diese Preisempfehlungen:

Wir appellieren an lhr Verantwortungsbewuf3t-
sein und lhre wirtschaftliche Einsicht und emp-
fehlen Ihnen, sich durch den Aushang der bei-
liegenden Liste (neue Preise) vor dem immer
fortschreitenden Verfall lhres Geschaftes zu
schitzen . . . Aus versténdlichen Grinden bitten
wir_Sie, sich aus eventuellen Auseinanderset-
zungen mit der Presse, dem Rundfunk usw. heraus-
zuhalten. Sollten Sieangesprochenwerden, bitten
wir Sie, an die Geschéftsleitung zu verweisen.”

Dieses Schreiben reizte den Bundeswirtschafts-
minister Erhard. Er bat seinen Kollegen aus
Nordrhein-Westfalen, Minister Dr. Hans Lauscher,
das Landeskartellamt moge prifen, ob der
Kohlenhandel an Rhein und Ruhr eine unerlaubte
Preisabsprache getroffen habe. Die Prifung lauft.

EIN LOCH FUR DIE PREISE

Der Brief aus Bonn hat aber den Kohlenhandler-
Verband nicht erschreckt. Er wartet sogar auf
eine Untersuchung und hofft, durch die Grund-
satzentscheidung eines Gerichtes die Rechtfer-
tigung fir seine Aktion zu bekommen. Die Funk-
tionare sind der Meinung, daf ihre Preisempfeh-
lung den Wettbewerb férdere und nicht verboten
sei. Das haben ihnen ihre Hausjuristen gesagt.
Diese behaupten ein Loch gefunden zu haben,
durch das zunéchst einmal die Kohlenhandler in
Nordrhein-Westfalen und spéater in der ganzen
Bundesrepublik hindurchschliipfen kénnten. Und
zwar haben sie den Paragraphen 38, Absatz 2,
Satz 3, des Gesetzes gegen Wettbewerbs-
beschrankungen ausgegraben. Danach sind Preis-
empfehlungen nicht unbedingt ordnungswidrig,
wenn wettbewerbsférdernde Bedingungen gegen-
Uber GroRRbetrieben geschaffen werden sollen.

An diese Klausel sind allerdings eine ganze Reihe
von Bedingungcn geknipft. Zum Beispiel: die
Preisempfehlungen missen ausdriicklich als un-
verbindlich gekennzeichnet sein; oder zu ihrer
Durchsetzung darf kein wirtschaftlicher oder
sonstiger Druck angewandt werden.

Die Kohlenhéndler haben keine dieser Forde-
rungen erfullt. Von der ,Unverbindlichkeit der

Empfehlung” ist in den Rundschreiben keine
Rede. Wirtschaftlicher Druck wird keiner an-
gedroht, die Richtlinien an die Handler sind aber
so gehalten, dal’ es kaum einen geben wird, der
sich den Weisungen des Verbandes nicht beugt.
Die groBen Kohlenfirmen kommen genauso in
den Genuf hoherer Preise wie die kleinen.

SIE VERKAUFEN AUCH OL

Allerdings scheinen nicht alle Kohlenhandler von
der Studentenarbeit Uberzeugt zu sein, denn:

O Die 140 Handler, die nach Angabe von
Kohlenhéndler Ginter aus Stuttgart in Koln ge-
testet wurden, sind sicher kein reprasentativer
Querschnitt der 14000 westdeutschen Kohlen-
handler. AuBerdem wird ein groR3er Teil des Heiz-
oles, das die Kohle verdrangt hat, auch von
Kohlenhéndlern verkauft.

O Sogar der Bundesverband der Handler gibt
zu, dal3 seine Mitglieder auBer ihrem Reinge-
winn zwischen 0,8 und 3,5 Prozent auch noch
in die Personalkosten einen Unternehmerlohn
von etwa 2,9 Prozent einplanen.

O Die Ruhrkohlen-Verkaufsgesellschaftund das
Statistische Bundesamt haben fur 1960 und 1961
viel hohere Gewinnspannen errechnet als die
Kolner Studenten.

O Die Untersuchung des Koélner Instituts beruht
auf Zahlen aus dem Jahre 1959 und ist durch die
Preiserhohungen der letzten Jahre lange tberholt.

AUF EIGENE RECHNUNG

Dr. Durr. Geschéaftsfihrer der Kohlenhandler in
Baden-Wiurttemberg, kommentiert den Betriebs-
vergleich der rheinischen Universitat so: ,Das
Papier tragt den Vermerk ,vertraulich”, darum
kénnen wir es nicht aus der Hand geben. Aber
es bleibt trotzdem ein Beweis dafur, da® wir am
Rande des Ruins stehen! Wer will es uns ver-
denken, daf® wir nun endlich auch unseren Anteil
am Wirtschaftswunder haben mdchten?”

Verschwiegen wurde bisher dies: Die Kohlen-
handler haben die Untersuchung Uber ihre
schlechte Geschaéftslage selbst beim Institut fur
Handelsforschung in Kéln bestellt und bezahlt.

RegelmaRig sind die Kohlen-Preise in
den letzten zehn Jahren gestiegen. Fur
die Erhohung haben die Handler diese
Erklarung: Weilwirweniger Kohlever-
kaufen, missen wir mehr verdienen,
damit wir die alten Gewinne erzielen.

1961 ? _
1960: 7,80 DM
1959: 7,30 DM
1958: 7,08 DM
1957: 6,75 DM
1956: 6,38 DM
1955: 6,25 DM
1954: 5,91 DM
1953: 4,98 DM
1952: 4,94 DM
1951: 4,61 DM
1950: 3,86 DM
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